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1.Resumen Ejecutivo

AGAM es una firma de servicios financieros lider con sede en EE. UU.,
fundada en 2020 y con sede central en Colorado, dedicada a ofrecer
soluciones integrales de mercados de capital para pequefias y medianas
empresas (PYMES) e inversores. Con operaciones que abarcan mas de 60

paises y una fuerza laboral de mas de 8.000 profesionales, AGAM ha



atendido a mas de 100.000 clientes, facilitando fusiones, adquisiciones e IPO
de alto perfil. Estos logros provienen de nuestros profundos conocimientos
del mercado, innovacion impulsada por la tecnologia e integracion de
recursos globales. Este whitepaper proporciona una vision detallada de
nuestra empresa, antecedentes, vision, trayectoria de crecimiento, servicios,
equipo, cumplimiento, responsabilidad social, sistema de recompensas,
analisis de mercado, arquitectura técnica, planes futuros, riesgos y
conclusion, destacando como impulsamos valor sostenible en un dinamico

panorama financiero global. A través de este documento, los lectores

obtendran una comprension integral de como AGAM ayuda a las PYMES a
superar desafios de financiamiento, lograr crecimiento del valor de mercado y
ofrecer a los inversores oportunidades de alto rendimiento. Para mas
informacioén, por favor contactenos en: support@agam-capital.com.
Estamos seguros de que AGAM continuara

liderando las tendencias de la industria, sirviendo como socio confiable en los

mercados de capital globales.

2.Descripcién de la Empresa

AGAM es una empresa innovadora de servicios financieros con sede en
Colorado, EE. UU., con presencia global en mas de 60 paises. Fundada en
2020 por el empresario experimentado Caleb Scott, empleamos a mas de
8.000 profesionales dedicados especializados en tecnologia, operaciones,
finanzas y marketing. Nuestra mision central es proporcionar soluciones
financieras de extremo a extremo para PYMES e inversores, que abarcan
capital de riesgo (VC), asesoria de inversiones, negociacion de acciones,
fusiones y adquisiciones (M&A), apoyo de financiamiento y gestion del valor
de mercado de la empresa. Estos servicios estan disefiados para ayudar a los
clientes a preservar y crecer sus activos, expandir operaciones y maximizar el

valor a largo plazo en entornos de mercado complejos.



Hemos ganado una reputacion estelar al servir a mas de 100 empresas e
instituciones, participando en proyectos prominentes de M&A y
reestructuracion. AGAM enfatiza el alcance global, forjando alianzas
estratégicas con firmas de inversion internacionales para acceder a
informacion exclusiva y de alta calidad sobre empresas obijetivo, incluidas
aquellas que se preparan para IPO, reestructuraciones o M&A mayores. Esto
nos permite ofrecer a los inversores principales oportunidades de inversion
en etapas tempranas con retornos sustanciales en un corto periodo de
tiempo. A diferencia de los proveedores tradicionales de servicios financieros,
AGAM prioriza soluciones impulsadas por la tecnologia y coordinacién
intercultural, facilitando el compromiso sin problemas con clientes e

inversores internacionales. El reconocimiento consistente de los clientes
Esto destaca aun mas nuestro papel como un socio confiable a largo plazo
para las empresas durante todo su proceso de desarrollo en los mercados de
capitales

Para mas informacioén, por favor contactenos en: support@agam-capital.

com
Estamos comprometidos a promover el crecimiento estable de las
pequenas y medianas empresas (PYMES) y a inyectar vitalidad sostenida

en la economia global.

3.Antecedentes del Proyecto

Los cambios econdmicos globales de 2020, incluido la pandemia de
COVID-19, disrupciones en la cadena de suministro y transformacion digital
acelerada, presentaron a las PYMES desafios sin precedentes: acceso
limitado al capital, mercados volatiles, transacciones transfronterizas
complejas y presiones de recursos por la digitalizacion. Estos obstaculos a
menudo detuvieron el crecimiento empresarial y llevaron a oportunidades
perdidas. Reconociendo estos puntos de dolor, AGAM se establecié para
cerrar la brecha entre los servicios financieros tradicionales y las necesidades
evolutivas de las empresas modernas, ofreciendo soluciones de mercados de

capital eficientes y confiables.



El fundador Caleb Scott se basé en su amplia experiencia en cadenas de
suministro minoristas europeas y operaciones de capital para visualizar
AGAM como una plataforma centrada en EE. UU. infundida con experiencia
global. La empresa se fundé para abordar problemas criticos: opciones de
financiamiento limitadas para PYMES, ineficiencias en acuerdos
transfronterizos, herramientas inadecuadas de gestion del valor de mercado y
falta de estrategias de inversion personalizadas. A través de alianzas
estratégicas con firmas de inversion internacionales y un enfoque en

oportunidades de alta calidad en etapas tempranas —como preparaciones

para IPO, reestructuraciones y M&A mayores—, AGAM se ha posicionado
como un socio confiable para el crecimiento sostenible. Nuestro énfasis en la

innovacion tecnoldgica, incluida la visualizacion de datos y analisis

estructurados, mejora la eficiencia del servicio. Desde su inicio, AGAM se
ha adaptado rapidamente a los cambios del mercado, ayudando a

numerosas empresas a superar barreras y lograr apoyo integral desde el
financiamiento hasta la cotizacién. Esto no es solo un proyecto de empresa,
sino una mision para empoderar a las PYMES globales para que prosperen

en los mercados de capital.
4.Vision y Mision

Vision: Convertirnos en el socio a largo plazo mas confiable en los mercados
de capital globales, empoderando a las PYMES e inversores para

desbloquear su potencial completo a través de soluciones financieras

innovadoras, eficientes y éticas. Visualizamos un mundo donde las PYMES ya
no estén limitadas por barreras financieras tradicionales, sino que puedan
aprovechar libremente oportunidades globales a través del apoyo de AGAM,

impulsando la innovacion econémica.



Mision: AGAM se compromete a ofrecer servicios integrales impulsados por
la tecnologia que ayuden a las empresas a superar obstaculos financieros,
lograr crecimiento estable y crear valor duradero. Priorizamos el largo plazo,
la creacién de valor y la innovacion colaborativa, apoyando a las PYMES en
financiamiento, asesoria, listados de M&A y gestion del valor de mercado
mientras fomentamos una economia global vibrante. Nuestra misién va mas
alla de proporcionar servicios: se trata de construir un ecosistema que
permita a las PYMES acceder eficientemente al capital, optimizar recursos y

entregar retornos robustos para los inversores.

Nuestros principios rectores —integridad, eficiencia, adaptabilidad
intercultural e innovacion centrada en el cliente— aseguran que no solo
cumplamos sino que superemos las expectativas de nuestra diversa clientela.
Estos principios impregnan cada servicio, ayudandonos a construir confianza
duradera y propulsar a la industria hacia una mayor inclusividad y
sostenibilidad. Guiados por nuestra vision y misién, AGAM se esfuerza por

ser el socio preferido para PYMES e inversores en los mercados de capital.

5.Trayectoria de Crecimiento

Desde su fundacion en 2020, el crecimiento de AGAM se ha marcado por
hitos estratégicos, reflejando nuestra transformacion de una startup a un lider

global:

+ 2020: Fundacion y Lanzamiento — Caleb Scott fundé AGAM en Colorado,
EE. UU., combinando mas de 30 afos de experiencia en capital europeo con
el espiritu emprendedor estadounidense. Inicialmente enfocado en VC y
asesoria de inversiones para PYMES de EE. UU., rapidamente construimos

un equipo central y establecimos una red global preliminar.



« 2021-2022:Expansion y Alianzas — Expandimos rapidamente nuestras
operaciones a mas de 60 paises, forjando alianzas estratégicas con firmas
de inversion internacionales. Los logros clave incluyeron atender a nuestros
primeros 50 clientes, participar en proyectos iniciales de M&A e introducir
herramientas tecnoldgicas para mejorar la eficiencia del servicio.

+ 2023: Diversificacion de Servicios — Lanzamos un conjunto completo de
servicios, incluido estrategias de negociacién de acciones y gestion del valor
de mercado. Superamos los 100 clientes, participando en reestructuraciones
de alto perfil y preparaciones para IPO. El crecimiento de empleados y el

reconocimiento inicial de clientes solidificaron nuestra reputacion en la

industria.

* 2024-Presente: Reconocimiento Global — Crecimos a mas de 8.000
empleados, ganando elogios consistentes por oportunidades de alto
rendimiento. Enfatizamos la integracion tecnolégica, como herramientas de
visualizacion de datos, para mejorar la eficiencia. Fortalecimos operaciones

interculturales, particularmente colaboraciones EE. UU.-China, y expandimos

iniciativas de responsabilidad social, cimentando aun mas la influencia global.

Esta trayectoria subraya nuestra adaptabilidad, enfoque centrado en el
cliente y compromiso con la innovacion, posicionando a AGAM para una
expansion continua en el sector financiero. Mirando hacia adelante,
planeamos profundizar la adopcién de tecnologia y las alianzas globales para

abordar desafios emergentes.

6.Caracteristicas y Servicios

AGAM ofrece un robusto conjunto de caracteristicas y servicios disefiados
para abordar las necesidades del ciclo de vida del capital de las PYMES,

formando un ecosistema integrado para apoyo sin fisuras desde el

financiamiento en etapas tempranas hasta la gestion a largo plazo:

» Capital de Riesgo (VC) y Asesoria de Inversiones: Estrategias personalizadas
con analisis de mercado en tiempo real, evaluaciones de riesgo y

optimizacién de cartera. Desarrollamos productos de alto beneficio y



esquemas de financiamiento VC para asegurar la preservacion y crecimiento
de activos, utilizando métodos basados en datos para identificar

oportunidades en mercados volatiles.

* Estrategias de Negociacidon de Acciones: Perspectivas impulsadas por

datos para mercados de EE. UU. y globales, aprovechando la visualizacién y
analisis estructurados para mejorar la eficiencia de la negociacion y minimizar
riesgos. La guia personalizada apoya tanto necesidades de inversion novatas

como avanzadas.

* Guia de M&A e IPO: Asistencia con operaciones de capital, ajustes

estructurales, fusiones, reestructuraciones y listados para impulsar expansion
rapida y competitividad. Nuestro equipo ayuda a los clientes a evitar trampas

comunes, asegurando la ejecucién fluida de proyectos.

» Apoyo de Financiamiento: Conexiones con VC de EE. UU., capital privado e

inversores estratégicos, con estructuras de negociacion disefiadas para

evitar trampas y acelerar el financiamiento. El apoyo integral incluye

preparacion de pitch deck y comunicaciones con inversores.

* Gestion del Valor de Mercado Empresarial: Planes multiestrategia para

optimizar finanzas, impulsar la confianza de los inversores y forjar alianzas

con bancos e instituciones para maximizacion de valor. Esto incluye relaciones con
inversores y programas de mejora de la confianza del mercado.

Estos servicios forman un ecosistema cohesivo, enfatizando inversiones en

etapas tempranas en proyectos estables (p. €j., IPO o objetivos de M&A) para

retornos sustanciales. Nuestro enfoque impulsado por la tecnologia e

integracion de recursos globales aseguran entrega sin fisuras, eficiente con

resultados medibles.

7.Cumplimiento y Declaraciones

AGAM opera con los mas altos estandares de cumplimiento y ética,

adhiriéndose a regulaciones financieras de EE. UU. (p. €j., directrices de la

SEC), estandares internacionales (p. €j., GDPR para privacidad de datos) y



protocolos contra el lavado de dinero (AML). Todos los servicios se realizan
con transparencia, con divulgaciones robustas de riesgos y acuerdos con
clientes. Mantenemos un comité de auditoria independiente, realizamos
revisiones operativas regulares y empleamos encriptacién avanzada para

salvaguardar los datos de los clientes.

Descargo de responsabilidad: Este whitepaper es solo para fines informativos
y no constituye asesoramiento financiero, solicitud de inversidn ni garantias
legales. El rendimiento pasado no es indicativo de resultados futuros. Los
clientes deben consultar asesores independientes. AGAM rechaza

responsabilidad por cualquier pérdida que surja de la confianza en este

documento. Animamos a los clientes a revisar todos los acuerdos cuidadosamente y
entender los riesgos potenciales.

Nuestras auditorias internas rigurosas, medidas de seguridad de datos y

directrices éticas aseguran confianza e integridad en todas las operaciones,

cumpliendo requisitos legales mientras mejoran nuestra reputacion.

8.Responsabilidad Social

AGAM se compromete a la responsabilidad social corporativa (CSR),
integrando la sostenibilidad en nuestras operaciones centrales. Apoyamos el
desarrollo de PYMES en regiones subatendidas, promovemos la
alfabetizacion financiera a través de programas educativos y nos asociamos
con organizaciones sin fines de lucro para impulsar el empoderamiento
econdmico. Anualmente, asignamos una porcidn de las ganancias a
iniciativas CSR, enfocandonos en prioridades ambientales, sociales y de

gobernanza (ESG).

Nuestros esfuerzos incluyen:

+ Sostenibilidad Ambiental: Promoviendo inversiones verdes y practicas

neutrales en carbono, apoyando proyectos de financiamiento sostenible.

» Impacto Comunitario: Programas de mentoria para jovenes emprendedores

y diversidad en contratacion para fomentar empleo inclusivo.



« Finanzas Eticas: Priorizando proyectos alineados con estandares ESG,

evitando inversiones de alto riesgo.

Al defender el crecimiento inclusivo, AGAM contribuye a una economia

global mas justa, publicando informes anuales de CSR para transparencia y

rendicion de cuentas a los interesados.

9.Sistema de Recompensas

Para fomentar la excelencia y la lealtad, AGAM implementa un sistema de
recompensas multifacético para empleados, clientes y socios, alineando

intereses para el éxito a largo plazo:

* Recompensas para Empleados: Bonos basados en desempefio, opciones
de acciones y estipendios para desarrollo profesional. Premios anuales
reconocen innovacion y éxito con clientes, complementados por beneficios

de salud y arreglos de trabajo flexibles.

* Incentivos para Clientes: Programas de referencia que ofrecen reducciones
de tarifas por introducciones exitosas; socios a largo plazo ganan acceso
prioritario a oportunidades de inversién de alto rendimiento e informes

exclusivos de insights de mercado.

* Recompensas para Inversores: Beneficios escalonados para inversores

principales, incluyendo acceso a acuerdos en etapas tempranas, insights de

mercado exclusivos y estructuras de retornos personalizadas.

Este sistema promueve la retencion y el éxito mutuo, asegurando creacion de

valor sostenida para todos los interesados. Evaluamos regularmente el

sistema de recompensas para adaptarnos a cambios de mercado y

retroalimentacion.

10.Analisis de Mercado



En el mercado global de servicios financieros, AGAM prospera en un nicho
de rapido crecimiento. Segun datos recientes, el mercado global de
financiamiento para PYMES se proyecta que exceda los 10 billones de
ddlares para 2025, impulsado por la transformacion digital e inversiones

transfronterizas. Las PYMES enfrentan desafios como altos costos de

financiamiento (tasas de interés promedio superiores al 8%) y ciclos de IPO largos (12-

18 meses). AGAM aborda estos con soluciones rentables y

eficientes.

Las tendencias de mercado muestran un aumento del 15% en inversiones VC
en 2024, con actividad de M&A esperada que crezca un 20% en 2025.
Posicionado en el mercado intercultural EE. UU.-China, AGAM aprovecha la
innovacion estadounidense y la experiencia europea para capturar
oportunidades. Nuestra ventaja competitiva radica en nuestra red global y
herramientas de analisis de datos, con participacion de mercado proyectada
que se duplique en cinco afios. Monitoreamos continuamente indicadores
econdémicos (p. €j., cambios en las tasas de la Reserva Federal) e informes de
la industria para mantener los servicios alineados con la dinamica del

mercado.

11.Arquitectura Técnica

La arquitectura técnica de AGAM es nativa de la nube, asegurando
seguridad, escalabilidad y alto rendimiento. Nuestra plataforma central
aprovecha los servicios en la nube de AWS y Azure, integrando herramientas
de IA 'y big data, como modelos de aprendizaje automatico para evaluacion
de riesgos y pronostico de mercado. La visualizacién de datos utiliza Tableau

y Power Bl para analisis en tiempo real.
La arquitectura incluye:

* Frontend: Interfaz de usuario basada en React.js para paneles de inversion

intuitivos.



» Backend: Servicios Node.js y Python que manejan logica de transacciones e

integracion de API.

» Base de Datos: MongoDB y SQL Server para datos seguros de clientes y registros de

transacciones, compatibles con GDPR.

» Capa de Seguridad: Autenticacion multifactor, encriptacion y validacion de

blockchain para contrarrestar amenazas cibernéticas.

Esta arquitectura soporta despliegue global, procesando miles de
transacciones diarias e integrandose sin problemas con socios a traves de
API. Asignamos el 10% de los ingresos anuales a |+D para mantener el

liderazgo tecnologico.

12.Plan de Desarrollo Futuro

La hoja de ruta futura de AGAM se enfoca en expansion e innovacion, con el
objetivo de atender a 500 clientes y duplicar los ingresos anuales para 2030.

Iniciativas clave incluyen:

» 2025-2026: Expandir a mercados emergentes como Asia y América Latina;

lanzar una aplicacion mévil para negociacion de acciones.

» 2027: Integrar blockchain para mayor transparencia en financiamiento y

desarrollar herramientas de prediccion de valor de mercado impulsadas por
IA.

« 2028 y Mas Alla: Explorar servicios financieros en el metaverso y expandir

ofertas de inversion ESG.

Perseguiremos adquisiciones estratégicas e invertiremos en desarrollo de
talento para asegurar crecimiento sostenible, mientras nos asociamos con
universidades para establecer laboratorios de innovacién financiera,

avanzando el progreso de la industria.



13.Riesgos y Desafios

Si bien estamos comprometidos con operaciones robustas, AGAM
reconoce riesgos potenciales, incluyendo volatilidad del mercado
(impactando retornos), cambios regulatorios (p. €j., nuevas reglas de la SEC)
y amenazas cibernéticas. Estrategias de mitigacion incluyen portafolios

diversificados, auditorias de cumplimiento regulares y cobertura de seguros.

Otros desafios, como riesgos geopoliticos (p. €j., tensiones comerciales EE.
UU.-China) y recesiones econdémicas, se abordan a través de diversificacion
global y planificacion de contingencia. Enfatizamos la divulgacion
transparente de riesgos para asegurar que los clientes entiendan y

co-gestionen estos factores, fomentando confianza a largo plazo.

14.Conclusion

Este whitepaper encapsula la posicion de AGAM como lider en servicios
financieros, desde nuestros principios fundacionales hasta nuestra vision
orientada al futuro. Estamos dedicados a empoderar a PYMES e inversores a
través de servicios innovadores. En un mundo de incertidumbre econdmica
global, AGAM se erige como su socio confiable, impulsando la creacion de
valor. Gracias por leer, y los invitamos a contactarnos para explorar

oportunidades de colaboracion.
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